CONSULTA
ACADEMY

(me) zoom
| WORKSHOP | EN LINEA

INVERSION Y
DESARROLLO
EN ESPANA




CONSULTA

ACADEMY

SQUIENES SOMOS?

UNIDAD DE NEGOCIO ESPECIALIZADA EN LA CAPACITACION
Y PROFESIONALIZACION DEL NEGOCIO INMOBILIARIO



PROFESORES
INVITADOS

José A. Pérez Ramirez
CEO | Rebs Executive

Prof. Mercado Inmobiliario

Dr. en Economia

in| /joseantonioperezderebs
N
M. Fernanda Orozco Olarte

Socia Directora | Consulta

Mtra. en Administracion de Negocios
Desarrolladora Inmobiliaria +17 afios
de experiencia.

m /fernandaconsulta

Joseé M. Lopez Pascua
Director | Rebs Executive

Prof. Desarrollo de Proyectos
Ingeniero

/B /josemanuellopezpascua

LRIl
José A. Limon Perea
Socio Director | Consulta

Desarrollador Inmobiliario
especialista en Finanzas

m/josealbertolimonperea


https://www.linkedin.com/in/joseantonioperezderebs/
https://www.linkedin.com/in/fernandaconsulta/
https://www.linkedin.com/in/jose-manuel-lopez-pascua-epi-0178355b/
https://www.linkedin.com/in/jos%C3%A9-alberto-lim%C3%B3n-perea-71420364/

Dirigido a desarrolladores y empresarios
del sector inmobiliario, arquitectos,
instituciones financieras y bancarias,
socios e inversionistas.

Objetivos

Que los participantes adquieran el conocimiento y las herramientas
necesarias para tomar decisiones informadas y exitosas en el
mercado inmobiliario espariol, minimizando riesgos y maximizando
beneficios, adaptandose a las particularidades legales, culturales y
de negocio de Espania.
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PROGRAMA

Modulo 1
Introduccion al mercado
v marco legal

Panorama del mercado inmobiliario en
Espana
- Situacion actual y tendencias del
mercado.
- Andlisis de zonas geograficas
clave.

Tipos de proyectos inmobiliarios
- Proyectos residenciales, comer-
ciales, industriales y turisticos.
- Comparacion de rentabilidad y
riesgos.

Marco legal y normativo
- Legislacion inmobiliaria espariola.
- Requisitos y procesos legales para
desarrolladores.

Factores macroecondmicos que afectan
el mercado inmobiliario
- Economia, politica y suimpacto en
el mercado.
- Andlisis de datos econdmicos
relevantes.

Mddulo 2
@ Planificacion y evaluacion
de proyectos

2.1 Evaluacién de viabilidad de proyectos
- Andlisis de factibilidad técnica,
financieray comercial.
- Herramientas y técnicas de evalu-
acion.

2.2 Desarrollo de un plan de negocio
- Elementos clave de un plan de
negocios inmobiliario.
- Estrategias de marketing y ventas.

2.3 Financiacién de proyectos inmobiliarios
- Fuentes de financiacion.
- Estrategias de capitalizacion vy
gestion financiera.




Mddulo 3

Implementacion y gestion

del proyecto

3.1 Proceso de desarrollo inmobiliario
- Etapas del desarrollo: desde la
adquisicion del terreno hasta la
construccion.
- Coordinaciéon con arquitectos,
ingenieros y contratistas.

3.2 Marketing y vetas inmobiliarias
- Estrategias de marketing digital y
tradicional.
Investigacion de mercado vy
segmentacion.
- Técnicas de ventas y negociacion.

3.3 Administracién de propiedades
- Gestion de alquileres y manten-
imiento.
- Optimizacién de ingresos y control
de gastos.

Mddulo 4
Casos practicosy
estrategias de salida

4.1 Andlisis de casos de éxito en Espafia
- Estudio de proyectos exitosos y
lecciones aprendidas.
- Comparacion de diferentes mod-
elos de negocio.

4.2 Taller practico: Desarrollo de un proyecto
inmobiliario
- Desarrollo de un proyecto inmobi-
liario desde cero.
- Trabajo en equipo y presentacion
de propuestas.

4.3 Gestién de riesgos y estrategais de
salida
- Identificacion y mitigacion de
riesgos.
- Seguros y cobertura de riesgos
inmobiliarios.
- Ventay liquidacion de activos.
Maximizacion del retorno de

inversion.

4.4 Evaluacion, Feedback y Networking

Evaluacion de conocimientos

adquiridos.

- Feedback y recomendaciones

personalizadas.

- Espacios para la interaccion y

colaboracion entre participantes.

- Creacion de redes profesionales.
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MIERCOLES Y
JUEVES

$10,490

MXN

(Hora Centro JULIO

de México) 2024
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